APPLICATION FORM
FOR BAJAJ sub DEALERSHIP

( Form Aplikasi sub Dealer Bajaj )

Passport size

Kecamatan : Kota: Propinsi ohotograph of the
principal person
(Photo)
A. DATA UMUM
1. Nama Perorangan/Perusahnaan @ ........cccooceevinieniieiienie e
2. Alamat Perorangan/Perusanaan : .........ccccoeveiiienieesinienineeiie e see e
Kode POS e ——————
3. Nomor Telepon
HP e ———————
Kantor e
Rumah PP PR UPUPRRPPPPRRN
4, Nomor Fax e
5. Alamat E-mail VPP PR UPURRTPPPPRRN
B. DATA PERUSAHAAN
1. Jenis Perusahaan :CV/PT (v Tandai)
2. Keterangan Pemilik ,Partner, Direktur dan yang bertanggung jawab lainnya
Nama Umur | Kualifikasi Bisnis Lamanya | Hubungan
usaha dengan pemilik
Petunjuk:
a) Isi dengan huruf cetak
b) Gunakan kertas tambahan bila dibutuhkan
C) Sertakan Pas Photo
d) Isi form dengan lengkap



C. PENGALAMAN OTOMOTIF

Jika rekan, pemilik saham dan keluarganya ada pengalaman otomotif, silahkan isi dibawah ini :

Produk Sales Tahunan Spare Parts Sales Volume RP
Tahun lalu Tahun ini Tahun lalu Tahun ini
Rp Rp Rp Rp
D. RINCIAN BISNIS LAINNYA
Daftar nama produk pada bisnis saat ini:
Produk NamaPerusahaan | Rata rata Stock | Fasilitas bank
E. KEUANGAN
Perkiraan dana untuk investasi di Bajaj :
Jumlah Rp
Modal sendiri Pinjaman Total

Harta tetap (showroom, bengkel,

peralatan,dll)

Working Capital (Pekerjaan)




Total investasi

Dokumen pendukung wajib diperlihatkan

F. RINCIAN INFRASTRUKTUR

Rincian Lokasi — 1

Lokasi — 2

1. Lokasi & area
Nama Jalan
Bidang tanah

Ukuran

2. Status (v tandai )
Sendiri |:| sewa
a) Status kepemilikan

|:| sendiri |:| sewa

akan dibeli |:| akan dibeli
b) Kondisi/keadaan Bidang Tebuka [ ] Bidang Terbuka
Sedang dibangun |:| Sedang dibangun

oo O

Siap ditempati

|:| Siap ditempati

3. Kondisi lingkungan

4. Perencanaan Tempat :

Luas m2 m2

a) Panjang Depan m. m.

b) Bengkel m2 m2.
c) Gudang m2 m2

d) Ruang untuk perluasan m2 m2
5.Perkiraan tanggal mulai beroperasi Bulan Bulan




* (Silahkan gunakan kertas tambahan untuk denah yang lebih detail dan photo)



G. KEADAAN PASAR SEKARANG

“ Silakan Isi besarnya pasar di dalam area pemasaran yang bapak ajukan *

Sport Penjualan per bulan (units)

Vixion
Mega Pro
Tiger 2000
Thunder 125
RX King
Scorpio

Total

H. PETA DAN RENCANA dilampirkan

1. Peta lokasi dan lokasi competitor disekitarnya.
2 Denah Bangunan

I. PROFIL PENGGUNA SEPEDA MOTOR

*“ Berikan komentar anda mengenai latar belakang konsumen dari model yang ada dalam area”

Model
Rata-rata Umur Pekerjaan Pendapatan Nikah/blm
perjalanan setiaphari nikah
Tiger 2000
Mega Pro
Scorpio / RX King
Thunder 125

J. ESTIMASI VOLUME PENJUALAN BAJAJ

Produk 6 Bulan Pertama 6 Bulan Kedua
rata-rata perbulan rata-rata perbulan

Pulsar 180

Pulsar 135




Pulsar 220

K. SILAHKAN JELASKAN “Marketing Plan”” Bapak untuk Bajaj . ( Local Strategy, Local Promotion
Activity)

1. Apa yang menjadi strategi bapak dalam menjual Bajaj

2. Apa rencana anda untuk mengcover area dealer

3. Indikasikan aktifitas lokasi yang menjadi promosi untuk mencapai target

|. PROFIL Daerah (v tandai)

(Baik) (Buruk)

Pusat Pendidikan

Pusat Perdagangan

Parewisata

Aktivitas Industri

Jika daerah industri silahkan berikan daftar bisnis penting yang terdapat area tersebut :

1.

2.




M. PROFILE CALON sub Dealer

1.

2.

7.

Umur

Pendidikan s
Relasi bisniS & .o
Status SoSial & .o

Keanggotaan suatu organisasi
(Jika ada beberapa referensi dilampirkan)

Motivasi menjadi sub Dealer Bajaj.

Informasi lain lain yang perlu disampaikan.

Saya / Kami menerangkan dengan sebenarnya bahwa informasi diatas benar adannya.

Signature (tanda tangan)



